


Steckbrief

Geboren 4. Januar 1966 in Aschaffenburg,

 Aufgewachsen im Internat

Stärken  Konzeptionelles Denken,

 Begeisterungs- und  Motivationsfähigkeit,

 Ideen entwickeln und umsetzen

Schwäche Autos und Geschwindigkeit, Ungeduld

Familie  Verheiratet, 1 Sohn Maximilian

Größte Liebe  Mein Sohn Max

Vorbilder  Edgar K. Geffroy, Arnold Schwarzenegger, 

Ich mag keine  Miesmacher und Schwarzseher

Ich bin stolz  Auf meine Entwicklung,

 Auf alle Menschen, die sich ein Ziel gesetzt haben und daran arbeiten

Laufbahn  Verschiedene Druckereien

 Druck- dann Werbeabteilung im Vogel Verlag

 Aufbau Gestaltungsservice, Produktioner, 

 Steigerung des Druckstandards im Hause Vogel,

 Selbständig im Bereich Werbung und Marketing, 

 Herausgabe Corel Spezial 1-3, Eintrag ins who is who

Aus- und    Ausbildung in der Drucktechnik 

Weiterbildung Abschluss Marketingfachkaufmann

 Selbststudium – Zahlreiche Bücher,

 Hörbücher und Besuch diverser Seminare

Kunden  Vom ambitionierten Ein-Mann-Unternehmen bis

 zur Tätigkeiten für diverse Konzerne in Deutschland

 und im angrenzenden Ausland.

Motto  Wer sich abhebt hat Erfolg

„Der Unterschied zwischen 

möglich und unmöglich besteht 

nur aus zwei Buchstaben“ LAURA FABIENNE

www.schneider-stefan.info



Von der Vision zur Realität

Erfolgreiche Menschen waren nicht von Geburt an erfolgreich, sondern sie hatten eine Vision an welcher sie 

unbeirrt festhielten.  Und was diese Menschen von anderen unterscheidet, ist der feste Wille und ein fester 

Glaube an das Ziel. Eine gute Planung und ein schlüssiges Konzept gehören jedoch ebenso zum erreichen 

Ihrer Ziele wie der richtige Partner. In Ihrem Umfeld muss alles stimmen, Sie müssen von innen heraus agie-

ren, da Ihr Umfeld nur ein Spiegelbild ihrer inneren Einstellung ist. In unserer heutigen Zeit ist es nicht mehr 

oder weniger schwer erfolgreich zu sein. Nur die Grundregeln, sowie das Verhalten der Konsumenten hat sich 

geändert. Kundenbegeisterung statt Kundenzufriedenheit heißt das Zauberwort. Gute Ideen entstehen nicht 

von selbst. Die besten Ideen erarbeitet man im Team. Es hilft Ihnen nichts selbstständig zu arbeiten, werden 

Sie Unternehmer und unternehmen Sie etwas für Ihren Erfolg. 

Stefan Schneider

Stefan Schneider ist ein erfahrener Trainer in den Bereichen Marketing- und Vertriebsschulung.

Er begann seine Karriere in einer mittelständischen Druckerei als Drucker und wechselte dann zu

Vogel Verlag GmbH & Co. KG, einem der größten Fachverlage Deutschlands mit Niederlassungen weltweit. 

Schnell fi ng er an, seinen Verantwortungsbereich über die Tätigkeit eines Druckers auszudehnen und

entwickelte überzeugende Strategien und Konzepte für den Verlag, wie auch für dessen Kunden.

So gelang es ihm den Umsatz des Verlages mehrmals zu steigern und den Druckstandard im Hause Vogel 

nachweislich zu erhöhen. Sein Talent im konzeptionellen Bereich brachte ihm den Aufstieg vom Drucker in 

die Werbeleitung. Heute ist er Inhaber der D.V.S WERBUNG, einer Full-Service Agentur in Höchberg bei

Würzburg und arbeitet für nationale, wie auch internationale Kunden verschiedenster Branchen, in den

Bereichen Vertriebswerbung, Marketing und Kommunikation.

Zur Person

Nach 20 Jahren Berufstätigkeit bietet Stefan Schneider neben professio-

neller Werbe- und Marketingarbeit auch Schulungen für Mitarbeiter und 

Führungskräfte verschiedener Branchen an.  Der Fokus seiner Arbeit

lag und liegt stets auf der Praxis. Dieses praktische Wissen lebt und

lehrt er. Dazu kommt die Kraft und das Wissen, die Ideen in die Tat

umzusetzten, denn nur angewandtes Wissen führt Sie zum Erfolg.

Stefan Schneiders Angebot umfasst Vorträge, Seminare, und Personal-

Coachings zu den Themen Unternehmenskommunikation, Werbung, 

Marketing, Verkauf und Vertrieb.

Charles Augustus Lindbergh ging als Pionier der 

Luftfahrt in die Geschichte ein. Im Jahr 1927 gelang 

es Lindbergh erstmals mit seinem Flugzeug, der 

„Spirit of St. Louis“ in einem Nonstopfl ug von New 

York nach Paris den Atlantik zu überqueren... 
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Trainingsspektrum

Die Angebotspalette umfasst:

   Individuelle Firmenseminare

   Vertriebs- und Verkaufsseminare

   Schulung von Mitarbeitern, wie auch von Führungskräften im Bereich Marketing und Vertrieb

   Offene Seminare und Vorträge

   Vorträge und Beratungen zum Aufbau und der kraftvollen Umsetzung Ihrer Corporate Identity

   Ideenentwicklung und Konzeption von Marketingstrategien,

 sowie deren Vermittlung und Umsetzung

Ziele im Überblick:

   Steigerung Ihres Umsatzes

   Kostensenkung und Prozessoptimierung

   Stärkung Ihres Markenimages 

   Erweiterung bzw. Festigung ihrer Marktposition

   Erarbeitung eines Gesamtkonzeptes, sowie dessen kosten- und zielorientierte Umsetzung

Qualifi kation

   Qualifi zierte Ausbildung  von der Werbetechnik bis zur Unternehmenskommunikation.

   Fundierte Kenntnisse im Bereich Verkaufspsychologie und Suggestivwerbung. 

   Langjährige Tätigkeit in der Werbeleitung sowie als Unternehmer.

   Erfahrung in der Führung und Weiterbildung von Mitarbeitern.

   Ständige Weiterbildung in den Bereichen Marketing und Vertrieb.

   Die Grundlage seiner Arbeit sind neben einer fundierten Ausbildung in Kommunikations- und 

 Verkaufstechniken vor allem die langjährige Berufspraxis in der Wirtschaft, detaillierte Kenntnis 

 unterschiedlicher Arbeitsprozesse sowie ein gutes Verständnis der Erfordernisse verschiedener 

 Branchen und Produktbereiche.

Ihr Nutzen

   Ein Konzept, mit dem Sie Ihre persönlichen bzw. unternehmerischen Ziele erreichen

   Sie lernen Ihre Ziele in einen Handlungsplan zu verwandeln und in Etappen umzusetzen

   Sie werden einen effi zienten Umgang mit der Zeit erzielen

   Sie erlernen und erproben neue Strategien und alternative Denkweisen

   Sie werden selbst gesteckte Grenzen hinterfragen

   Sie werden eine konkrete Handlungsstrategie entwickeln und auf ihre Eignung zu überprüfen

„Es gibt Risiken und einen Preis für jeden 

  Aktionsplan. Aber diese sind viel geringer als der 

 Preis für komfortables Untätigsein.“ JOHN F. KENNEDY
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Auf den Punkt gebracht:

   Analyse des Ist-Zustands

   Formulierung Ihrer Ziele

   Konzeptionierung Ihrer Vorgehensweise

   Erstellung von Zeitplänen

   Aufbau von Strukturen und Organisationsformen

   Einführung von Tools und Kontrollmechanismen für Ihr Team

   Motivierung, Steuerung und Stützung Ihres Teams

   Beobachtung der Verbesserung und Stabilisierung der Gesamtsituation

   Erstellung aller grafi schen Optimierungen und Produktion

Motivation

Stefan Schneider:  „Ich sehe meine Aufgabe darin, Selbstständigen und Unternehmen auf dem Weg zu einem 

perfekten Vertriebs- und Marketingsystem zu helfen. Ich versuche stets, meine gewonnenen Erfahrungen aus 

20 Jahren Marketing und Vertrieb an Menschen weiterzugeben. Meine größte Motivation ist es zu sehen wie 

aus einer Idee Realität wird und diese schließlich Früchte trägt.“

Presse

Mainpost:  „Mit Stefan Schneider hatte man sich einen Marketing-Fachmann nach Scheinfeld geholt,

der über die zeitgemäße Darstellung einer Stadt in den Medien referierte.“

„Um zu überholen,

muss man die Ideallinie

verlassen.“ JEAN-REMY VON MAT T
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Vogel Verlag und Druck GmbH & Co. KG.

Während seiner Zeit als Drucker und in der Werbeleitung beim Vogel Verlag, gelang es Stefan Schneider 

mehrfach die Darstellung des Unternehmens zu verbessern. Des Weiteren hob er den Qualitätsstandard des 

Druckes im Hause Vogel nachhaltig an.

WD-Austria

Das Unternehmen WD-Austria liefert europaweit Luftentfeuchter - Luftbefeuchter - Bautrockner und 

Schwimmbadentfeuchter. WD-Austria profi tiert seit 2005 von Konzepten und der Beratung durch Stefan 

Schneider, sowie der professionellen Agenturarbeit der D.V.S WERBUNG. Heute ist WD-Austria nicht nur

österreichischer Marktführer in der Be- und Entfeuchtungstechnik, sondern kann den Marktanteil in

Deutschland wie auch international immer weiter steigern.

GeMeTherm

Die Firma GeMeTherm, Hersteller von Natursteinheizungen, profi tiert seit Jahren von der Zusammenarbeit 

mit Stefan Schneider. Neben der Erstellung eines einheitlichen, durchdachten Firmenauftrittes, profi tierte das 

Unternehmen von mehreren Verkaufs- und Vertriebsschulungen.

Weitere Referenzen:

Erfolgreiche Arbeit für:

„Viele erkennen zu spät, dass man auf der Leiter

 des Erfolgs auch einige Stufen überspringen kann.

Aber immer nur beim Hinuntersteigen.“
WILLIAM SOMERSET MAUGHAM

Rütgers AG

GeMeTherm

RelaSana

Rover

Keidel Holzbau

WD-Austria
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BEISPIELE GELUNGENER ZUSAMMENARBEITEN:



„Es ist ein großer Unterschied, ob Sie spielen

um nicht zu verlieren, oder ob Sie spielen,

um zu gewinnen.“ DANIEL S . PEÑA

Kundenstimmen:

„Es ist eine Bereicherung, insbesondere die Persönlichkeit Stefan Schneider kennengelernt zu haben [...] Sie 

sind ein außergewöhnlicher Mensch, der durch seine Umsicht, ein klares Denken und eine griffi ge Unterstüt-

zung an der richtigen Nahtstelle ansetzt und an Entgegenkommen kaum zu übertreffen ist“

Rütgers AG

„Seit etwa drei Monaten arbeite ich mit Ihnen und schon jetzt zeichnet sich ein deutlich höherer Umsatz ab“

„...dieser Erfolg macht Freude, die auch von unseren Mitarbeitern im Vertrieb geteilt wird.“

I + E Wassertechnik GmbH

„Henry Ford sagte einmal: „Alles Große auf dieser Welt geschieht nur, weil jemand mehr tut, als er muß, denn 

nicht das Beginnen wird belohnt, sondern einzig und allein das Durchhalten!“ Vielen Dank, dass wir bereits 

vor Jahren mit Ihnen „beginnen“ durften und Sie bis heute mit uns durchgehalten haben.“

„Wir fühlen uns ganzheitlich gut betreut und bei Ihnen in guten Händen“

Molkerei-Zentrale Südwest EG

„Ein ähnlich interessantes Gespräch führte ich zuletzt nur mit Bodo Schäfer...“

Andreas Rath - Andys Fahrschule

„Es ist erfreulich, mit einer Werbeagentur zusammenzuarbeiten, die mit Rat und Tat zu dem,

was sie verspricht, steht [...] Vor einem Jahr war Honey Bear nur eine Idee. Heute wird er in Deutschland, Belgi-

en, Frankreich, der Schweiz und Italien in Lebensmittelgeschäften verkauft.“

Euro Link Handelsvertretung
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Stefan Schneider

D.V.S WERBUNG Höchberg

Florian-Geyer-Weg 4a

97204 Höchberg

Telefon  +49 931 40 43 7 43

Telefax  +49 931 40 43 7 45

Email  info@schneider-stefan.info

Web: www.schneider-stefan.info

Ich freue mich auf Ihren Kontakt

Alle genannten Marken sind Marken oder eingetragene Warenzeichen der jeweiligen Eigentümer.


